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"FLiT-projektets radgivning visade hur
viktigt det var for oss att ga vidare”

Wastec i Blomstermala har egen tillverkning
av bra produkter, en erfaren konstruktions-
och utvecklingsavdelning och jobbar
effektivt med service och eftermarknad.

- Men en genomgédng av féretaget
visade att vi har mojlighet att forbattra
var marknadsstrategi och starka vart
varumaérke, berdttar VD och en av fyra

delagare, Christer Hult.

Med hjélp av FLiT-projektet far de nu méjlighet
att utveckla den verksamheten. Ekonomiskt
satsar foretagen sjélva en del, medan en del
finansieras via Tillvaxtverket (f.d. Nutek).
Wastec har en lang tradition i Blomstermala
dar foretaget idag framst inriktar sig pa
stationdra och mobila 6sningar inom
det handlar

komprimatorer och containers for avfall. Ett

miljdhanteringen; framst om

35-tal anstéllda, framst svetsare, bygger
kompletta sopbilar pé legobasis.

Genom 10C fick foretaget kontakt med
Lénsteknikcentrum och via FLiT-projektet
ocksa en konsult som gjorde en nuldgesanalys
med inriktning pd marknad och kundportfol;.
Resultatet blev att foretaget sokt och bevil-
jats Nutekmedel for projektanstélining av en
marknadsutvecklare som, framfor allt, ska odla
nya internationella kunder och samarbets-
partners.

— Vi visste redan da att var marknadsstrategi
var svag, vi har redan svenska samarbets-
partners som innebdr en ganska stor
indirektexport, men att vi har produkter som
har potential pd en stérre marknad, sager
Christer Hult. Allt fler lander far ett storre
miljéfokus och Sverige har ett gott namn pa
den internationella scenen just nér det galler
miljfragor.

— FLiT-projektets radgivning visade hur
viktigt det var for oss att ga vidare.

Man

konkurrensldget, méjligheterna pa marknaden,

gjorde en  genomgdng  av
tankbara exportlander och sdg via en enkel
gap-analys vilka potentiella méjligheter som
finns darute. Gapet mellan den nuvarande
forsaliningen och den mojliga var stor.
Konsulthjalpen gav féretaget mgjlighet att
lyfta blicken fran vardagsfragorna och se
visionart pa en framtida utveckling, dar -

férutom den inhemska marknaden - ocksa
lénder i Baltikum, pa Balkan, Spanien och
Holland pekades ut som lémpliga att bearbeta
i forsta hand.

— Att fd en oberoende person att se pa
foretaget forutsattningslést utan att det
innebar stora kostnader var véldigt bra, séger
Christer Hult.

Analysen gav som resultat att en
marknadsstrateg nu anstéllts i projektform
initialt upp till 18 manader. Lars Jansson, som
innehar tjansten, kommer i forsta hand att
soka samarbetspartners for foretagets egna
produkter for att 6ka omsattningen. Men
han kommer ocksa att stérka kontakten med
politiska beslutsfattare i lander som har en
eftersatt avfallsorganisation och stort behov av
effektiva lastvaxlarsystem for avfallshantering.

Fér Wastec blir det en stor satsning dar
huvuddelen finansieras med den egna kassan,
dven om Nuteks underleverantérsprogram
for fordonsindustrin finansierar 40 procent av
totalkostnaderna.

— Det &r latt att sitta med dagliga problem
och glémma att vi maste lyfta blicken och se
att det ar déarute pa marknaden vi maste finnas
for att kunna utvecklas och véxa, sager Christer
Hult. Vi hade i och fér sig redan identifierat
problemet men vi hade inte kunskap om hur
vi skulle dtgarda det, vi hade knappast kommit

igdng utan den hjalp vi fick nu.



